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Nah am Schweizer Markt

VADUZ - Die Swissfirst Bank (Liechten-
stein) konzentriert sich auf traditionelles Pri-
vate Banking und ihre Expertise liegt im Be-
reich Schweizer Aktien. Hauptaktionirin ist.
dic an der Schweizer Borse kotierte Swiss-
first-Gruppe mit Standorten in Ziirich, Zug
i und Basel. dic.sich 2005 mit der Bellevue-
Gruppe zusammengeschlossen hat. Einerseits
nutzt die Swissfirst damit die Attraktivitiit des
Fondsstandortes im EWR-Land Licchten-
stein. Andererseits hat die Swissfirst in Vaduz
Zugriff auf Research und Produkte iiber die
Hauptaktionirin. Swissfirst/Bellevue verwal-
tet mittlerweile fast 11 Milliarden Schweizer
Franken. Das Jahr war sowohl fiir die Gruppe
als auch fir die Swissfirst Bank (Licchten-
stein) ausserordentlich erfolgreich - aufgrund
| der positiven Entwicklung der Aktienmiirkte
und besonders des Schweizer Marktes. Der
Zuwachs ist auf Neugelder wie auf die Per-
formance zuriickzufithren. Das Fondsvolu-
. men hat schr stark zugelegt. Zudem hat die
- Swissfirst-Gruppe cine Reihe neuer Produkte
auf den Markt gebracht. So cinen Index und
Zertifikate auf massgebliche von Eigentii-
mem gefithrte Schweizer Unternehmen oder
| cinc Wandclanlcihe der BB Biotech. «Eine

Stiirke der Swissfirst Bank (Liechtenstein) ist
die Nihe zum Schweizer Markt itber die
swissfirst/Bellevue-Gruppe und da besonders
zu den Bereichen Biotechnologie, Pharma
und Medtech», sagt Frank Schiidler, Mitglied

der Geschiiftsleitung.

(kopf)

Arcelor iiberbietet Thyssen-
Krupp-Offerte fiir Dofasco

LUXEMBURG - Der Stahlkonzern Arcelor
hat sein Angebot fiir die kanadische Dofasco
deutlich erhoht und damit die Offerte von
ThyssenKrupp iiberboten. Je Aktic wiirden
nun 63 kanadische Dollar geboten, teilte Ar-
celor am Freitag mit. Insgesamt bieten die
Luxemburger damit umgerechnet rund 5,7
Mrd. Fr. fiir den kanadischen Konkurrenten,
Arccelor-Chef Guy Dolle unterstrich erneut,
dass dic Expansion nach Nordamerika eine
Schliisselstrategie fur Arcelor sei: «Wir glau-
ben, dass Arcelor fiir Dofasco ein exzellenter
Partner ist.» Die Angebotsfrist liege bei 35
Tagen. Das erste Angebot von Arcelor im No-
vember hatte bei rund 5 Mrd. Fr, gelegen und
war von der Dofasco-Fithrung abgelehnt wor-
den. Als sich die Luxemburger mit ihrem An-
gebot dirckt an die Dofasco-Aktionédre wand-
ten, sprang der deutsche Marktfiithrer Thys-
senKrupp auf Bitte der Dofasco-Spitze als
«Weisser Ritter» ein und unterbreitete ein An-
gebot von 61.50 kanadischen Dollar je Aktie.
Arcelor erwarte nun, dass die Dofasco-Fiih-
rung anerkenne, dass das erhohte Angebot
iiber der Offerte von ThyssenKrupp liege,
hiess es in der Mitteilung. (sda/dpa)
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Serie Wirtschaft 2005: LGT verzeichnet Neugeldzufliisse in Asien und Europa

VADUZ - Die LGT-Gruppe setzte
auf Expansion in Asien und auf
Alternative Anlagen - lange vor
dem Mainstream. Man sei kein
Partner fiirs schnelle Geld, son-
dern wachse langsam, aber
stetig, betont der Priisident des

-Stiftungsrates, Prinz Philipp von

und. zu Liechtenstein.
« Komalia Pfeitfer

Yolksblatt: Durchlaucht, das
schwiichere Wachstum im nahen
Ausland fiihrt Banken in weiter
entfernte Miirkte. Die LGT-
Gruppe ist neu in Lateinamerika
vertreten. Mit welche Erwartun-
gen?

S. D. Prinz Philipp: Siidamerika
ist ein sehr interessanter Wachs-
tumsmarkt. Uber dic LGT Schwei-
zerische Treuhandgesellschaft sind
wir scit 50 Jahren in Montevideo
vertreten. Ein Konzept fiir Uruguay
wird gerade erarbeitet. Dabei gilt
auch zu beriicksichtigen, dass das
Sicherheitsbediirfnis der Menschen
in Siidamerika wegen des unbe-
stindigeren politischen Umfelds ei-
ne noch grossere Rolle spielt als in
Europa.

Und was erwarten Sie vom Priva-
te-Banking-Geschiift am Persi-
schen Golf in Bahrain?

Wir haben die Reprisentanz in
Bahrain erst Mitte Dezember eroff-
net. Yon diesem Stiitzpunkt aus ge-
winnen wir Kunden aus der Re-
gion, deren Hauptbediirfnis die Di-
versifizierung von Risiken ist. Dies
haben auch die grossen Wettbewer-
ber lingst erkannt. Mit den hohen
Erdolpreisen fliessen ja seit gerau-
mer Zeit massiv Gelder in die Golf-
region und die Nachfrage nach neu-
en Produkten und Anlageméglich-
keiten ist gross. Andererseits be-
sitzt Bahrain eine lange Tradition
als chemals koloniales Zentrum
Grossbritanniens, eine anerkannt
erstklassige Bankenaufsicht sowie
cine gute Infrastruktur. Das gibt ein
sicheres Gefiihl.

Fdhlen sich Scheichs im Kinig-
reich Bahrain mit einer Bank aus
einem Fiirstentum eher verbun-
den?

Auffallend ist, wic gut dic Men-
schen iiber Liechtenstein Bescheid
wissen. Liechtenstein Banking
wird dhnlich positiv gesehen wie

" Swiss Banking. Hinzu kommt, dass

sich die LGT-Gruppe als Stiftung
eincs Staatsoberhauptes unver-
wechselbar positionieren kann. Das
Fiirstenhaus ist Eigentimer und
grosster Investor. Die Tradition und
die Vermégenskultur der bleiben-
den Werte 6ffnet sicher Tiiren.

Die LGT verwaltet fiir die Fiirst-
liche Familie ein Portfolio von
rund 2,1 Milliarden Franken.
Was weltweit selten ist: die

NI yans GASSHER

Prinz Philipp: Ein Pdvatuntamohman muss nch ouartal fiir Quartal itfentlich Erfoige fiir Analysten und Me-

dien prisentieren.

Kombination von 60 Prozent
klassischen und 40 Prozent alter-
nativen Anlagen. Hedge-Fund-
Manager sind die neuen Stars
der New Yorker Society, doch ih-
re Performance verliert an
Glanz?

Die LGT hat sich von Anfang an
und frithzeitig' fiir die Elite der

Hedge-Fund- und Private-Equity-

Manager als interessanter Partner
erwiesen. Unsere strategische Asset
Allocation steht seit sgchs Jahren,
und wir sehen keinen Grund, diese
7u dindern. Das Flirstliche Portfolio
verzeichnet eine stetig gutes
Wachstum mit einer Performance
zwischen 1999 und Ende 2004 von
+48,6 Prozent. Der NASDAQ liegt
im gleichen Zeitraum bei -0,8 Pro-
zent. 2005 hat das Portfolio noch-
mals um fiinf Prozent zugelegt.

Unter den 29 Standorten der
LGT weltweit befindet sich eine
Repriisentanz in Wien. Wie gross
ist der Schritt, den Sie bisher
nach Osteuropa gemacht haben?

Osteuropa, in dem sich in den
letzten zehn Jahren eine interessan-
te Unternchmerklasse entwickelt
hat, liegt ja vor der Haustir. Und
anders als in Singapur miissen wir
nicht erkldren, was Liechtenstein
ist. Zur Bearbeitung des sehr inter-
essanten osteuropdischen Wachs-
tumsmarkts wird gerade ein neues
Team aufgebaut, das von Liechten-
stein und der Schweiz aus arbeitet.

Wie viel Assets under Manage-
ment sind wegen der EU-Zinser-
tragssteuer nach Singapur statt
nach Ziirich oder Vaduz geflossen?

Das ldsst sich nicht so einfach
feststellen. Zum einen gibt es cine
Reihe von Anlagemoglichkeiten,

die der Zinsertragssteuer nicht
unterliegen. Das wissen die Kun-
den. Eine weitere Moglichkeit ist,
Vermégen in die Struktur einer
Stiftung oder eines Trusts zu gies-
sen. Geld in einem nicht -curopii-
schen Land anzulegen, ist auch ei-
ne Moglichkeit. Dicse zicht aber
natiirlich Kapital aus Europa ab
und hat eine Verteuerung des Kapi-
tals zur Folge. Mag sein, dass ein
Teil der Gelder aus Europa nach
Singapur fliesst. Hauptgriinde fir
das schnelle Wachstum Singapurs
als Private-Banking-Platz sind in
jedem Fall aber der Wirtschafts-
boom in Asien und die Entstehung
von Reichtum,

2005 verlief fiir die meisten Ak-
tienmiirkte iiberdurchschnittlich.
70 Milliarden betreute Kunden-
vermogen war der Stand bei der
LGT Ende Juni. Wie gmgen die
Geschiifte?

Schr gut in Asien, der Schweiz,
in Liechtenstein, Deutschland und
viel versprechend in Siidamerika
und im Mittleren Osten. Wir sollten
ein schones Ergebnis haben, auch
was die Neugeldzufliisse in Europa
und Asien betrifft: Als Nischen-
player konzentrieren wir uns auf
unsere Stirken, suchen die Kund-
schaft sorgfiltig aus, denken lang-
fristig, verfolgen cinc klare Rich-
tung, wachsen kontinuierlich. Die-
se Strategie geht auf.

Von Vorteil ist, dass die LGT als
Privatunternehmen nicht Quartal
fiir Quartal offentlich Erfolge fiir
Analysten und Medien priisentieren
muss. Wir miissen_nicht stindig
neue Zicle an die Wand schreiben
oder kurzfristig Strategien umstel-
len und Richtungswechsel vorneh-
men. So haben wir auch langfristig
aus unserem Cash flow Asien auf-
gebaut, indem wir «stur» bei unse-
ren Leisten geblieben sind.

erscu TIM GESPRACH




