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Einsteigen - Aufsteigen 
Wir sind ein stark wach
sendes, Oberdurchschnitt
lich erfolgreiches Direkt-
vertriebsunternehmen im 
Bereich der Befestigungs-' 
und Montagetechnik. 
Unser Konzern beschäftigt 
weltweit über 49'600 Mit
arbeitende und erwirt
schaftete einen Umsatz 
von 6,2 Mrd. Euro im 
vergangenen Jahr. 

Wurth Logistics ist ein 
unabhängiger Spezialist 
im Bereich Logistik. 
Unsere Kunden profitieren 
von unseren weltweiten 
Verbindungen mit den 
verschiedensten Logistik-
Dienstleistungen. 
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Speditionskaufmann/frau 
Die Würth Logistics ist eine dynamische Firma, die Leute mit 
Pioniergeist, Freude am Neuen und am Mitgestalten anzieht. 
Durch Ihre Dynamik und Ihre ansteckende Begeisterung 
ermöglichen Sie uns und sich selbst Wachstumsmöglichkeiten. 

Sie werden mit der Organisation und der Abwicklung der glo
balen Warenströme sowie mit dem Kundenservice betraut. 
Die Aufgabe beinhalte* auch die aktive Störfall- und Reklama
tionsbearbeitung ausgewählter Würth Logistics-Kunden. Weiter 
können Sie als Import-/Exportprofi Ihr Wissen und Ihre Erfah
rungen bei Spezialaufgaben und in Projekten einsetzen. Ihr 
Organisationstalent, gepaart mit der notwendigen Kommuni
kationskompetenz, Ihr Flair für den Informatik-Bereich, Ihr 
Durchsetzungswille und Ihre hohe Motivation bilden die 
idealen Voraussetzungen für Ihren persönlichen Erfolg. 

Sie bringen eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung 
im Speditionsumfeld und praktische Berufserfahrung im 
Speditionsbereich mit. Die Verständigung in der englischen 
Sprache sowie der Umgang mit den gängigen MS Office-
Anwendungen ist für Sie kein Problem. Wenn Sie zwischen 
25 und 40 Jahre alt sind und Herausforderungen als 
Chance auffassen, bringen wir Sie auf Erfolgskurs. 

Bitte senden Sie Ihre kompletten Bewerbungsunterlagen 
an den Leiter Human Resources, Herrn Riccardo Thöni, 
riccardo.thoeni@wurth-international.com. 

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen. 

Wurth  Logistics AG, Aspermontstrasse 1, Postfach, 7 0 0 4  Chur /Swi tzer land 
Telefon: +41  81 5 5 8  3 8  0 0 ,  Telefax: + 4 1  81 5 5 8  3 9  0 0 ,  
www.wurth- fogist ics.com 

butt I EROTIK 
Junges Girl 
(19+) 
besorgts sich 
tabulos LIVE! 

0906 38 38 00 
Fr. 3.13/Min. 

Z u u m ä J u u a l  
Gin*. 25 (schlank + rassig), 

Uura, 33 (Kurven, die 
begeistern). Cleo. 32 

Ischl, mit Oberw.XXLI. 
076 404 77 41. Bad R a g «  

Gerne auch bei Dirl 

Annalisa 
0906568928 
Fr. 2.50/Min. 
C.P.450-
Manno 

Pack IHN aus! 
Ich besorgs 

Dir schamlos 
LIVE! 

0906 7080 88 
Fr. 3.13/Min. 

Bizarre 
Leidenschaft! 
Erlebe explosiv-
erotische Rollensptele! 

0906 930 940 
Fr. 3.13/Min. 

Neueröffnung 
diskrete 

Privatwohnung 
in Chur 

076 201 96 16, 

Mild bis wild 
z i r t  bis b i a r r  

Massage bis Ekstue 
www.t0amjasmin.ch 

tgl. 9h mo-3h na 
privat, gepfl., diskret 

Bad Rag«. 076 098330 

Hör mich LIVE 
stöhnen! 

Ungehemmt 
LAUSCHEN! 
0906170180 
Fr. 3.13/min. 

S W I S S  G O U R M E T  B A K E R Y  

Wir sind auf Expansionskurs - Du auch? 

HIESTAND, im Schweizer Markt die Nummer 1 im Bereich Convenience-

Backwaren, ist ein international tätiges, börsenkotiertes und stark wach

sendes Unternehmen. Die Grundlage unseres Erfolgs sind unsere moti

vierten und qualifizierten Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. 

Für die Einsatzgebiete Graubünden, Glarus und Tessin suchen wi r  eine 

abschlussstarke, sprachgewandte und selbständige Persönlichkeit als 

Technische(n) 
Kundenberaterln/Backmeisterln 

HIESTAND-Backwuren 
stehen für natürlichen 
Hochgenuss. 

In dieser Position unterstützt Du unsere Aussendienstmitarbeiter direkt 

an der Front. Du programmierst vor Ort  unsere Öfen und führst 

Backdemos durch. Ausserdem schulst Du unsere Kunden und bist bei 

Einführungen von neuen Bake-Off-Stationen mit dabei. Das optimale 

Präsentieren von unseren Produkten am Verkaufspunkt sowie Verkaufs

und Sortimentsberatungen bereiten Dir  Freude. Zudem bist Du für 

die Umsetzung unserer Verkaufsförderungsmassnahmen verantwortlich 

und nimmst aktiv an Fachausstellungen und Kundenanlässen teil. 

Für diese nicht alltägliche Aufgabe bringst Du eine abgeschlossene 

Lehre, von Vorteil in der Bäckerbranche, sowie eine kaufmännische 

oder technische Weiterbildung mit. Deine Muttersprache ist Deutsch 

und Du fühlst Dich zudem in der italienischen Sprache sicher. Zudem 

bist Du eine kommunikationsstarke Persönlichkeit, welche gerne den 

ganzen Tag unterwegs auf Kundenbesuchen ist. Du bist es gewohnt, 

selbständig zu arbeiten, Deine Zuverlässigkeit und Flexibilität runden 

Dein Persönlichkeitsprofil ab. 

Wir bieten Dir eine verantwortungsvolle und vielseitige Aufgabe mit der 

Möglichkeit, einen aktiven Teil zum weiteren Erfolg der Unternehmung 

beizutragen. Bei uns erwarten Dich moderne Anstellungsbedingungen, 

gute Sozialleistungen sowie ein junges und motiviertes Arbeitsumfeld. 

Neugierig, mehr über uns und diese Position zu erfahren? Dann sende 

noch heute Deine Bewerbungsunterlagen an Frau Claudia Sommer. 

Wir freuen uns auf Dich! 

HIESTAND SCHWEIZ AG 

Persona labteilung 

Frau Claudia Sommer 

Ifangstrasse 9 

CH-8952 Schlieren-Zürich 

Tel. +41 (44) 73 8 43 64 

claudia.sommer®hiestand.ch 

Unsere Südostschweizer Auftraggeberin ist weltweit bekannt und beliefert renommierte 
Kuhden mit hochwertigen modischen Textilien (D0B). Innovative Ideen, modernste 
Produktionsmittel und die Verpflichtung zu höchster Qualität sind gute Voraussetzungen 
für weiteres Wachstum Im In- und Ausland. Für die umfassende Betreuung von europäi
schen Kunden suchen wir im Rahmen einer Nachfolgeregelung den kreativen 

Key Account Manager 
Modische Textilien (Premium DOB) 

Ihr« Hauptaufgaben 
Sie sind verantwortlich für die Gewinnung und Entwicklung Ihrer anspruchsvollen Kunden, 
sowie für Aufbau und Pflege eines nachhaltigen Vertrauensverhältnisses zwischen Kund
schaft und Unternehmen. Dazu besuchen Sie Messen und analysieren laufend Märkte, 
Trends und Kunden. Sie präsentieren Kollektionen, verhandeln und unterstützen Kreation 
und Realisierung kundenspezifischer Programme. 

Ihr Profil 
Sie haben eine kfm. Ausbildung, Verkaufserfahrung und lieben Mode, Textilien und Farben. 

ng im Textllberelc 
reisen gem. Sie sind kreativ, beherrschen die Technik von Verkauf / Bezlehüngsmarketlng 
Sie absolvier(t)en eine Weiterbildung Im »ich, haben Führui isl und 

und verhandeln sicher - in D, E, F, (I), (Sp) und sind ca. 30 - 40 J, alt 

Ihre Zukunft 
Inder 

sich mit dem Unternehmen und erhalten die Möglichkeit, sich International zu profilleren. 

Ihr nlchttar Schritt 
Senden Sie Ihre Bewerbung mit Lebenslaut Foto, Zeugnissen und Diplomen unter dem 
Vermerk «CM/504» an Herrn Christian Meier, Partner und Geschäftsführer. 
Tel. Vorabklärung: Mo-Fr 08.00-17.30 Uhr. Urtsere Diskretion ist stlt 1977 sprichwörtlich. 

Gecchlftsitell« 
(kAmncMSTMSSi7 OMMOIImmmm. 1k. *41 (0)5521115W f «  *41 (0)5521115»1 
chri»tian.meier«gcp.ch  www.gcp.ch 


