
Sandra mit dem Wildkatzen-Look von Olsen. Lisa fühlt sich Im Top von Taifun wohl, die Hose ist ebenfalls von der 
Marke Taifun. 

V., 

»Ich muss mich in meinen Klei­
dern wohl fühlen», sagt Ge 
schaftsfuhrerin Marlene Oehri. 
Die Quereinsteigerin. die im 
Mar/  dieses Jahres gemeinsam 
mit ihrem Bruder Oswald Oehri 
und dessen Frau Lisa das Ge 
schäft »Marlene Mode» an der-, 
Schaaner Feldkircher Strasse' 
1 5  eröffnete, hat ihre klaren 
Vorstellungen: Sie will für ihre 
Kundinnen das umsetzen, was 
sie selbst an einem Modefach 
geschaft schätzt. Dazu gehört 
kein Jet Set Ambiente beim Ein­
kauf. Dafür aber eine ganz nor­
male Plattform, wo die selbst-
bewusste Frau - ob jung oder et­
was alter - das findet, was sie 
tragen mochte und auch tragen 
kann. 

Das Diktat vieler Mode-Mäzene 
is t  ha r t  und er laubt  keinen 
Spielraum für Rundungen, die 
nicht »Barbie-like» sind. Doch es  
gibt sie. die Modemacher. die 
auch etwas für Grössen über 3 8  

übrig haben und mit trendigen 
Schnitten, modischen Designs, 
aktuel len Farben und perfekten 
Pässformen uberzeugen. Genau 
diese hat Marlene.Oehri. für ihr 
pfiffiges Sortiment ausgesucht: 
»Frankenwälder (mit e igenem 
Shop). Taifun. Samoon, Olsen 
und Hirsch sind die Marken, mi t  
denen ich mich auch selber 
identifizieren kann», so die sym­
path ische Unterländerin. D.er 
Blick in die Verkaufsregale gibt 
ihrer Wahl Recht. Hier findet die 
moderne Frau genau die Beklei­
dung, die für die wichtigen Mo­
mente ihres Lebens - das Vor­
stel lungsgespräch. das ers te  
Meeting, das Geschäftsessen, 
das fröhliche Grillfest, die Hoch­
zeit oder die festliche Taufe -
goldrichtig ist und auch für die 
Tage danach, beliebig kombi­
niert. zum neuen Outfit wird. 

Besonders stolz ist das Team 
-aussch l iess l i ch  Famil ienmit­
glieder mit  dem Namen Oehri 
dass in der kurzen Zeit seit der 

Bet r iebsaufnahme schon e in  
breiter Kundenkreis aufgebaut 
werden konnte. «Bei uns kaufen 
viele Junge ein, die Trends und 
Individualität - und nicht zuletzt 
auch das ausgewogene Preis-/ 
Leistungsverhältnis - schätzen. 
Kundin in unserem Geschäft ist 
aber auch die jung gebliebene 
Dame, die sich bis ins hohe Al­
ter gerne adrett  und chic klei­
det». so Marlene Oehri. 

Auch in der Frage der Verkaufs­
beratung besinnt sich die Ge­
schäftsführerin gerne auf ihre 
eigenen Bedürfnisse beim Klei 
derkauf: »In unserem Geschäft, 
das übrigens nach den Richtlini­
en von Feng-Shui gestal tet  wur­
de, soll man sich ungestört  und 
unverbindlich umsehen und j e  
nach Bedürfnissen auf  unsere 
ganz persönliche Kundenbera­
tung zurückgreifen können.» . 

Text: U rsu la  Sch lege l  
B i l de r :  M a u r i c e  S h o u r o t  

Von Links: Isolde, Marlene und Lisa 

13.30 - 18.30 Uhr 

8 .30 - 18.30 Uhr 

8.30 - 20  Uhr 

8 .30 - 16 Uhr 

Mittags geöffnet. Park­
plätze hinter dem Geschäft. 

Marlene-Mode, 
Feldkircher Strasse 15, 
Schaan 
Telefon 00423  / 2 3 2  75  05 ,  
Fax 0 0 4 2 3  / 232 75 0 9  
www.Marlene-mode.li 


