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Vom Kleinwagen bis zur 
Luxusklasse 
M n  dem neuen Schauraum isi die Negele 

Au tomob i l e  ACi in der Lage, allen Interes­
senten jederzeit d ie gesamte Mazda-Fahr-

zeugpalette. v o m  preisgünstigen K le imva­
gen his / u m  l . i ixusgelährt  l i i r  die gehobe­

nen Ansprüche, / u  präsentieren. I ' rohe sit­
zen und I'rohe lahren isi vnn Montau bis 

Freitag von 7.30 Ins 12 I h r  und von 13 bis 

IS.30 l In sowie am Sarnstall von 9 bis 12 

l h r  mög l ich  und das stets unter der kun­

d igen Laehberatung von F i rmenchef  I v o  
Negele und seinem Team. 

Eine kleine Auswahl der 
Mazda-Schauraum-Modelle: 
0 Kleinwagen:  Demio  und M a / d a  2 
° Mittelklasse: 323 und l ' remacy 

® Fami l ienauto M a / d a  6 
® A l l rad:  Tr ibute 
° Cabrio:  M X - 5  

° Spor the l r  R X - S  t Wankehno lo r l  
0 Nutzfahr /euüe:  L 2000 und B 2500 

Garagen-Chef Ivo Negele mit dem Prüfgerät 
für die Motorelektronik: Die Software im 
Gerät kann Negele austauschen und somit 
die Elektronik verschiedenster Automarken 
prüfen. 

FRÜHJAHRS­
AUSSTELLUNG 

Die neuesten Mazda-Modelle 
A m  Samstag und Sonntag. 5. und 6. A p r i l ,  
g ib t  es bei M a / d a  Negele  in  T n e s e n  

die neuesten M a / d a - M o d e l l e  zu besicht i ­

ge n. 

Dabei w i rd  auch der neue. 200 m grosse 

Schauraum e ingewe ih t ,  h i n  besonderes 
A n g e b o t  an d iesem Wochenende:  A l l e  

Mazdas ,  d ie  während  der  Auss te l l ung  

bestellt werden, erhalten automatisch eine 
Fünf-Jahres-Garantie. Ebenfal ls g ib t  es e in  

Preisausschreiben, hei dein man m i t  etwas 
G l ü c k  einen nagelneuen M a / d a  2 gewinnen 

kann.  

Neue Frühjahrsmodelle 
Neuer  2 0 0 - m - S c h a u r a u m  - Mazda-Ausstel lung a m  5.  und 6.  Apr i l  

Anfang des Jahres ergab sich für Ivo Negele die Gelegenheit, 200 m' Räumlichkeiten gleich anschliessend an seine Garage anzumieten. Iva Negele 
machte daraus seinen neuen Automobil-Schauraum, der mit der Frühjahrsausstollung am 5. und 6. April eröffnet wird. 

TRIESEN - Ivo Negele, Inhaber 
der Negele Automobile AG in 
Tnesen, und sein kompetentes 
Team sind seit zehn Jahren ein 
Begriff für Service und Qualität. 
Ständige Weiterbildung und 
immer neue Geräte sorgen 
dafür, dass das auch so bleibt. 
Mit dem neuen, 200 m2 gros­
sen Automobil-Schauraum 
erfüllt Ivo Negele nun einen 
Wunsch, den seine Kunden in 
einer Umfrage geäussert 
haben. 

Zuf r iedene Kunden  s ind das A und  

O fü r  das Gedeihen jeder  F i rma.  

Das dachte sich auch Ma /da -Gara -
gist I vo  Negele und führ te v o r  zwe i  

Jahren eine Kundenumf rage  durch.  

L im zu er fahren,  w i e  zu f r ieden  
seine Kundschaf t  m i t  Service und 

Qual i tä t  der Garage ist und was 

sich die Leute wünschen. Heraus 

kam, dass sage und schreibe 9X 

Prozent der  Kunden M a / d a  Negele 
wei lerempfehlen,  dass es aber als 

M a n k o  e m p f u n d e n  w i r d ,  dass 

M a / d a  Negele über keinen Schau-
raum ver fügt  und dass es / u  w e n i g  
Parkplätze g ib t .  

Eine gute Gelegenheit genutzt 

In e i nem überdachten Schau-
raum können d ie  K u n d e n  d i e  
neuesten A u t o m o d e l l e  bequemer 

als i m  Freien und in a l ler  Ruhe 

betrachten. Bei grossen Auto lu ind-
lern sind Schauräume zur  w i n d -

uiul  wet tergeschi i i / ten Präsentation 

der  besten A u t o m o d e l l e  schon 
Standard. 

I m  vergangenen Januar ergab 
sich fü r  I vo  Negele d ie  Gelegen­
heit. einen 200  nv  grossen Raum 
gle ich i m  Ansehluss an seine bishe­

r igen Garagenräume anzumieten 
und dar in  den von  seinen Kunden 

schon lange gewünschten Schau­
raum fü r  neueste Au tomode l l e  e in­
zurichten. A u l  d ie  Frage, ob  er 
dadurch et l iche Parkplätze i m  Frei­
en da /ugewonnen  habe, antwortet  
I vo  Negele verschmitzt :  «Na j a ,  

zugegeben, das gab Gelegenhei t ,  

noch ein paar Au tos  meh r  auszu­
stellen.» 

Qualitätsgarantie inklusive 

D e r  S a m s l a g v o n n i l t a g  w i r d  

i m m e r  w iede r  v o n  Kunden  u n d  

Freunden genutzt ,  u m  sich be i  

M a / d a  Negele au f  einen Kaf fee 

und ein /.wangloses Gespräch über 

C»ott und die Wel l  zu treffen. Der  
of fene Kontakt  mi t  den Kunden 

und i l ie  Pflege der Kundschal t  ist 

I v o  Negele ein persönliches A n l i e ­
gen - genauso wie  qual i tä tsvol ler  

Service und fachmännische Repa­
raturen m i l  VVeikstattgarantie, und 

das f ü r  alle Automarken,  die hei 

M a z d a  Negele zu r  Reparatur  
gebracht werden. A l s  I vo  Negele 

am 9. Jul i  1992 seine Garage als 

Zwe imann-Be t r ieb  eröffnete, hatte 
er  noch nicht die Vertretung für  

eine best immte Au tomarke  - d ie 

k a m  zwe i  Jahre später, A n f a n g  

Januar 1494. als I vo  Negele m i t  
d e m  Au tohers te i l e r  M a / d a  den 

Vertretungsvertrag abschloss. D ie  

O f f e n h e i t  und F lex ib i l i t ä t  der  

Anfangsjahre ist der Garage Nege­
le aber geblieben, denn es kommen  

schon lange Kunden mi t  anderen 

Automarken,  die I v o  Negele und 

seinem Team ihre Autos zu Repara­
tur  und Serv ice vorbeibr ingen. Das 

ist heute keine Selbstverständlich­
keit und die Negele Au tomob i l e  

ACi eine der wenigen Garagen i m  

Land ,  we l che  diesen Serv i ce  

erbr ingt .  
D ie  Negele A u t o m o b i l e  ACi ist 

e in  überschaubarer  Fachbet r ieb .  

Kunden  und Mi ta rbe i te r  kennen 
sich persönl ich. Diese persönl iche 

Nähe schafft d ie Basis f ü r  Vertrau­

en. F i n  Vertrauen, das Garagen-

C h e f  I v o  Negele .  A u t o m o n t e u r  

Pascal Oehn inger  und At i tomecha-
n i ke r  Ma rkus  Wächter  - beides 

lang jähr ige  M i t a rbe i t e r  von  I v o  

Negele - auch zu recht fer t igen 
wissen. Litwa 14 Tage pro Jahr 
besuchen die drei Fachleute d ie  

j ewe i l s  aktuel len technischen W e i -
te rb i ldungskurse  v o n  M a z d a  i n  

Genf, u m  i m m e r  a u f  dem neusten 

Stand der En tw ick lungen zu sein. 
Dazu passend investiert F i rmen­

che f  Negele jedes Jahr auch einiges 

an Ge ld  in  neueste Geräte. 

Mit dem Leih-Cabrio 
auf Wochenend-Spritztour 

Hin Spezia l -Angebot  von M a z d a  

Negele ist de r  Cabr io-Le ihserv ice 
von  A p r i l  bis in  den Herbst h ine in.  

Für  98 Franken pro Tag und täg l ich  

2 0 0  F r e i k i l o m e t e r n  stehen be i  
Mazda  Negele zwe i  Mazda M X 5  

Cabr ios f ü r  Spr i tztouren zur  Verfü­

gung. Für  Famil ienväter,  die ihre 

K inder  am Wochenende bei den 

Cirosseltern unterbr ingen können, 

eine häuf ig  genutzte Gelegenheit ,  
u m  m i t  der Gat t in  e inmal  Samstag 

und Sonntag z. B. insTcss in  zu f l i t ­

zen. F ü r  Leute ,  d ie  m i t  der 
Anschaf fung eines Cabr ios l iebäu­

geln, ist es d ie  Gelegenheit,  e i n  
Cabr io  e inmal  intensiv Probe zu 

fahren. 

Mazda: Das problemlose Auto 

I v o  Negele kann v o l l  h inter  den 

Mazda -P roduk ten  stehen: Übe r ­

zeugend sei d ie sehr gute Qual i tät  

zum vernünf t igen Preis, und das 

bei Vollausstattung, sagt Negele. 
Mazda biete die ganze Palette v o m  

Fami l ien-  bis z u m  Sportauto an, zu  

Preisen von  moderaten 16 000  bis 
6 0  0 0 0  Franken. Dre i  Jahre oder  

100 0 0 0  K i l o m e t e r  Garant ie a u f  

Neuwagen und z w ö l f  Jahre Garan­
tie gegen Durchrostung könne der 

Hers te l le r  l e i ch t  vergeben,  sagt 

Negele, denn Mazdas sind aus sei­
ner Er fahrung problemlose Wagen, 
die prakt isch n u r  den Jahresservice 
benötigen. (J. M . )  

Das bewährte Negele-Automobile-Team Im neuen Schauraum (v. I.): Garagen-Chef Ivo Negele mit Gattin 
Nathalie Negele, die im Büro mithilft und eine grosse Stütze im Hintergrund ist, sowie die langjährigen Negele-
Mitarbeiter Pascal Oehninger (Automonteur) und Markus Wächter (Automechaniker). Auf dem Bild fehlt Buch­
halterin iustina Kalt. 


