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Ein Querschnitt durch das gewerbliche Schaffen
in Liechtenstein

(Vortrag von Herrn Gewerbesekretir Dr. Alfons Goop an der 18. Jahresversammlung
der Gewerbegengssenschaft fiir das Fiirstentum Liechtenstein)

Landesverkehrskommission und Verkehrs-
vereine haben gewissermafen einmal ein nach
innen und einmal nach auBen gerichtetes Ar-
beitsgebiet. Schaffung guter Verkehrsgelegen-
heiten, Férderung guter Unterbringungsmog-
lichkeiten, Pflege des Landschafts- und Dorfbil-
des, Schaffung von Auskunftsméglichkeiten, Er-
schlieBung und Bekanntmachung der vorhande-
nen Sehenswiirdigkeiten, Erziehung des Publi-
kums, sich der Fremden in zuvorkommender
Weise anzunehmen, Veranstaltung von kultu-
rellen Vorfithrungen, dies sind nur einige der
inneren Aufgaben, die sich stellen.

Eine planmédfiige Werbung fiir das Land im
Ausland, die Schaffung einer freundlichen Pres-
se, die Organisation von Vortrdgen, der Kon-
takt mit den Schriftstellern, die Zusammenar-
beit mit anderen ausldndischen Verkehrsorgani-
sationen sind Aufgaben, die sich nach auBlen er-
geben,

Gewerberechtlich haben wir im Gastgewerbe
folgende Typen:

Kostgebereien, Pensionen, Café-Konditoreien
ohne Alkoholausschank, Café mit Liqueuraus-
schank, Gasthdauser und Hotels, welch letztere
zwei gewerberechtlich denselben Umfang haben.

Im Jahre 1950 lebten im Gastgewerbe 250
Personen, davon waren darin erwerbstédtige
176 Personen, davon 122 weibliche. Wir haben
im Liechtenstein 69 Gasthduser, davon etwa 4
im Range von Hotels, 7 Caféhausbetriebe, 4
Pensionsbetriebe, 2 Kostgebereien (ohne die
Kostgebereien der Fabriksbetriebe), 2 Berghiit-
tenbetriebe.

Buffetbetriebe, Tagesbarbetriebe, getrénke-
abgebende Kiosk-Betriebe sind bei uns nicht
vorhanden. Ebenso fehlen ausgesprochene
Nachtlokale. Mit groBer Lebhaftigkeit wird oft
und immer wieder die Frage der Erweiterung
der Kapazitdt unseres Gastgewerbes diskutiert.
Gewerberechtlich héngt die Zulassung eines
neuen Betriebes von der Bejahung der Bedarfs-
frage ab. Die Beantwortung dieser Bedarfsfrage
ist natiirlich eine Ermessensfrage, und sie ist in
den Gemeinden, der Gewerbegenossenschaft,
der Landesverkehrskommission als begutach-
tende Stellen und der Fiirstl, Regierung als ent-
scheidende Stelle iiberbunden. .

Der HauptausschuB unserer Genossenschaft
hat sich in seiner letzten Sitzung ganz allge-

mein mit der Frage befaft und kam zu folgen-
der Stellungnahme: Grundsidtzlich scheint der
Bedarf an Landgasthiusern fiir lingere Zeit ge-
deckt. Fiir Betriebe, die ausgesprochen dem
Fremdenverkehr dienen, Hotels und Fremden-
pensionen, stellt man die Moglichkeit einer Er-
weiterung woh! fest, ist aber der Ansicht, daB
die Erweiterung durch einheimische Fachleute
und wenn moglich, durch eigene Mittel sich
vollziehen sollte. Ein Betrieb mit fremden Mit-
teln und von ausldndischen Fachkréften gefiihrt,
scheint gesamtwirtschaftlich nicht sehr wertvoll
zu sein, da ein solcher Betrieb als organische
Entfaltungsméglichkeit die bestehenden einhei-
mischen Betriebe eher stért. Wir wollen aber
die Schwierigkeiten nicht tibersehen, die in ei-
ner Kombination zwischen Beherbergungs- und
Restaurantbetriebe fiir eine zufriedenstellende
Leistung im Fremdenverkehr enthalten sind.
Eine moglichst vollstdndige Trennung zwi-
schen den beiden Sparten und eine sehr kluge
Betriebsfiihrung in diesen Doppelbetrieben
scheinen unbedingt erforderlich.
wiederholende Kritik von Seiten unserer frem-
den Géste bestdrkt uns in dieser Meinung.

Vom Fremdenverkehr zieht auch das andere!
Gewerbe seinen Nutzen. Es mufl daher auch fiir

die Vorscireibung der Verkehrsumlage das né-
tige Verstdandnis aufbringen. Das Land selber
beteiligt sich ja ebenfalls mit einem namhaften
Betrage an den Kosten, die den Fremdenver-
kehrsangelegenheiten zugute kommen.

11. Ein Querschnitt durch unser gewerbliches.

Schaffen wéare unvollstiandig, wollte man nicht
auch der verschiedenen andern Dienstleistungs-
berufe Erwéhnung tun.

Ich muB hier vor allem die Berufe nennen, die

sich mit der Korperpflege befassen, so in erster;

Linie das Friseurgewerbe. Es gehoéren hierher
auch die Badeanstalten, von denen wir in Schaan
einen blithenden und wertvollen Betrieb haben,
sowie die Masseure,

Dem Friseurberufe entstehen durch die Grenz-
verhiltnisse manche Schwierigkeiten. Dieselben
Schwierigkeiten zeigen sich an der gesamten
Schweizergrenze. Auf der andern Seite ist aber
auch nicht zu libersehen, wie die Grenzndhe fiir
andere Berufe, vorab den Handel, bedeutende
Vorteile in sich birgt. Im Interesse eines erwei-
terten Wirtschaftsraumes i{iberwiegen fiir uns

Sidi - imme#”:er hat vielfach nicit einmal das Inkassorecht.

die positiven Seiten dieser Grenzlandaegeben-
heiten.

12, Im Gegensatz zu groBeren Landern mit
einem starken Binnenhandel, der vor allem die
Produkte des eigenen Landes kauft und wieder
verkauft, ist unser Handel grofienteils darauf
abgestellt, Waren zu importieren und sie im
Lande zu verkaufen. Er hat die Aufgabe, unse-
re Bevilkerung mit all den Giitern zu versor-
gen, die im Lande nicht vorkommen und auch
nicht erzeugt werden. Die landeseigenen Pro-
dukte der Landwirtschaft, des Gewerbes und
der Industrie werden, soweit sie in Liechten-
stein Absatz finden, fast ausnahmslos durch den
Produzenten selbst verhandelt. Auf verschie-
denen Gebieten des Warenangebots entsteht
dadurch eine gewisse Gegensatzlichkeit zwi-
schen Handwerk-Gewerbe und dem Handel.

Unbestritten wird hier das eigene Erzeugnis
den Primmat beanspruchen diirfen. Versucht man
im Sektor Handel einen summarischen Quer-
schnitt zu geben, wird man gut tun, die Betrach-
tung in zwejerlei Richtung zu machen.

1. die Methode des Handels, .

2, die Aufgruppierung nach gehandelten

Waren.

Eine erste Handelstatigkeit iibt bereits der
Handelsvertreter aus. Er fiihrt selber kein Wa-
renlager, er fakturiert die Waren nicht selbst,

Er braucht daher auch keine Investitionen zu
machen. Seine Unkosten liegen in der person-
lichen Werbung. Nachdem nun die Kosten der
Investitionen, der Lagerhaltung, der allgemei-
nen Unkosten, des Risikos usw. auf der vertre-
tenen Firma liegen, kann der Gewinn des Ver-
treters nur ein sehr maéBiger sein. Handelspo-
litisch kann daher bei uns das Interesse an einer
Ausdehnung des Vertreterwesens nur ein sehr
beschridnktes sein, beschrédnkt in jene Gebiete,
wo infolge der landlichen Verhdltnisse ein
selbstverantwortlicher Handel einen schlechten
Boden finden mufl. Es ist aber festzustellen,
daB gerade durch die geringen Aufwendungen
und das geringe Risiko sich — man muB schon
beinahe sagen — ein Vertreterunwesen heraus-
zubilden beginnt.

Nebst den einheimischen Vertretern haben
wir nun weiter eine Legion von Vertretern aus-
wiértiger Firmen, die teils die Geschdfte und
Gewerbetreibenden, teils die Privatkundschaft
besuchen. Der sogenannte Reisebetrieb bei der
Privatkundschaft umfafit heute Handelsartikel
aller Art: Radioapparate, Waschmaschinen, Mé-
bel, Teppiche, Textilien, Biicher, Zeitschriften,
Haushaltartikel aller moglichen Art, Kosmetik-
artikel usw. Ja, es werden bereits Lebens- und

Genufimittel der Privatkundschaft vorgefiihrt
und angeboten.

Vom Standpunkte einer gesunden Handels-
wirtschaft aus gesehen, ist dieser Zustand zu
verurteilen und zu bedauern, da er unser Wirt-
schaftsvolumen unnétig und schédlich einengt.

Teilweise nahe verwandt mit dem Bestellwe-
sen ist das Hausierwesen., Immerhin verkauft
der Hausierer seine eigenen Waren, kann na-
tiirlich absolut keine Auswahl bieten und wird
daher immer einen beschrdnkten Aktionsraum
behalten.

Einen immer groBeren Raum nehmen die Ver-
sandgeschéfte ein. Auch sie verzichten darauf,
den Kunden eine wirkliche Warenauswahl zu
bieten, sondern empfehlen ihre Waren mittels
Katalogen. Der Kunde bekommt die Ware dann
zu Gesicht, wenn er sie wirklich gekauft hat.
Im Gegensatz zu diesen Handelsformen steht
nun der bodenstidndige Hdndler mit eigenem
Ladengeschift, eigenem Lager, eigenem einhei-
mischem Personal als vollverantwortlicher und
vollumfanglicher Betriebsfithrer mit Einschlufl
aller Verkaufsrisiken. Er ist vom gewerbepoli-
tischen Standpunkt aus gesehen die wiinschens-
werte optimale Form des Handels. Er verdient
daher auch in erster Linie unsere Beachtung.

Eine zwar verbreitete, aber der Allgemein-
Lieit weniger aufféllige Handelsform ist das rei-

‘ne Transitgeschitt; das besonders von den so-

genannten Sitzgesellschaften praktiziert wird.
Nach unserer Ansicht wire es gerechtfertigt,
wenn auch diese Handelsgesellschaften dem Ge-
werberecht unterstellt wiirden und zuminde-
sten einen Gewerbeschein besitzen miissen.

Die Bank- und Versicherungsgeschafte sind
ein wichtiger Bestandteil unserer Handelswirt-
schaft, doch vollzieht sich deren Geschaft aus-
serhalb der Betrachtungsweise unserer Berufs-
genossenschatt.

Unterziehen wir unsere hodenstédndigen Han-
delsgeschéfte einer Aufteilung hinsichtlich Gré-
fe, Standort und gefiihrte Warenkategorien.
Hier gilt ein Gesetz, das seit Jahrhunderten
gilt: Giinstiger Verkehrsort — Giinstiger und
bevorzugter Handelsort. So sind ja vielfach die
mittelalterlichen Stddte und Marktflecken ent-
standen.

Und in léndlichen Gebieten mit zerstreuter
Siedlungsweise, auf Dorfer verteilt, werden sich
keine GrofBbetriebe des Handels bilden. Man
redet viel von Spezialisierung. Sie ist anzu-
streben, kann aber nur dort verwirklicht wer-
den, wo wiederum viel Kauferpublikum vor-
handen ist und dies ist meist in den Stddten, an
guten Verkehrspunkten und an ausgezeichne-
ten Fremdenorten der Fall.

MEINE TOCHTER

14 Roman von Mary Burchell

«Die Idee stammt nicht von mir, sondern von
Verena.* *

«Eine absurde Idee war es”, erwiderte Barry
kurz, +Typisch Verena, wenn ich so sagen
darf,

«Sie diirfen!* versicherte Prescutt gleichgiil-
tig.

+Schlimm genug fur mich, daB sie mir ver-
Spricht, den Nachmittag mit mir zu verbringen,
und dann die Enttduschung zu haben, daB sie
sonst wohin gegangen ist, obwohl man ja na-
liirlich an derartiges gewohnt ist, Aber daB ich
jetzt noch das Baby hiiten soll, sozusagen . . .”

Bei diesem Punkt war es, daB Alix beschloB,
2t unterbrechen. Die Tir &ffnend, schritt sie
In das Zimmer, unter den erstaunten Blicken
der beiden anderen.

«Sie brauchen das Baby nicht zu hiiten*, sag-
'e sie sehr bestimmt, mit unnatiirlich gefarb-
tem Gesicht, ,Es liegt da ein kleiner Irrtum
vor, fiirchte ich. Ich habe nicht die Absicht, mit
hnen auszugehen — weder jetzt noch zu ir-
gend einer anderen Zeit!*

'Barry Fanthrups unersdhiitterlicher Gleichmut
Wich einem verlegenen Erstaunen, das Alix’

verletzten Stolz etwas besédnftigte. Es war
hiibsch, daB man nun dem Mann seinerseits das
Aussehen eines richtigen, begossenen Pudels
geben konnte.

Aber im ndchsten Moment brachte Prescutts
belustigtes Kichern ihr die Farbe wieder ins
Gesicht.

.Tableau”, bemerkte Prescutt,
sich wieder ihrer Arbeit zu.

Bafry machte einen lebhaften Schritt auf sie
zu und sagte: ,Schauen Sie, es tut mir entsetz-
lich leid. Sehen Sie, ich . . .*

+Meinetwegen brauchen Sie nicht zu war-
ten,” sagte Alix kihler und spitziger, als sie
je in ihrem Leben vorher gesprochen hatte,
und,. zum Fenster tretend, stand sie und starr-
te iiber die Baume in den Park.

In Wahrheit zitterte sie vor Aerger und De-
miitigung, aber er sollte es nicht merken. Selbst
als er néherkam, lehnte sie ab;, ihren Kopf zu
wenden,

Sie fuhr fort, aus dem Fenster zu starren —
nicht weil sie diese Haltung fiir wirkungsvoll
hielt, sondern weil sie nicht wuBte, was sie
sonst tun sollte. Und nach einem Augenblick
horte sie Barrys Stimme wieder hinter sich:

«Fraulein Vereon, wollen Sie sith nicht we-
nigstens umdrehen, und mir erlauben, mich zu
entschuldigen?”

«Eine Entschuldigung ist nicht notwendig®,

und wandte

sagte sie mit einer eisigen kleinen Stimme, die
nicht so wiirdevoll klang, als sie gehofft hatte.
.Sie haben ausschlieBlich bemerkt, daB Sie
nicht mit mir ausgehen wolien, und ich habe
erklart, daB ich in keiner Weise Lust dazu ha-
be. Die beiden Ansichten stimmen gut zusam-
men und so ist es wirklich nicht nétig, sich Ge-
danken dar{iber zu machen.”

Er lachte gekrdnkt, und seine Hand ausstrek-
kend, drehte er sie widerstandslos um, so daB
sie ihm gegenitiber stand.

«Nun héren Sie zu*, sagte er ganz sanft, ,ich
weiB, Sie sind véllig im Recht, wenn Sie bds
sind, selbst wenn Sie vorgeben, daB es nicht
der Fall ist. Und natiirlich fiihlen Sie sich da-
durch ungliicklich und verlegen. Aber um die
Wahrheit zu gestehen, ich fiihle mich genan
so.”

.Sie?* Sie konnte sich den selbstbewulten
Barry Fanthrup nicht in einer Sekunde ungliick-
lich oder nur verlegen vorstellen, und ihre
sanften, braunen Augen forschten gierig in sei-
nem Gesicht.

.Ja, wissen Sie, es besteht die Tatsache, daB
wir beide, Sie und ich, uns wahrscheinlich wei-
terhin sehr viel sehen werden. Glauben Sie
nicht, es wiare besser, wenn wir versuchen wiir-
den, das MiBverstdndnis in Ordnung zu brin-
gen, anstatt es so gehen zu lassen, und uns
beide jedesmal, wenn wir uns treffen, irgend-

wie belastet zu fiihlen?*

.Ich nehme an, es wiére besser”, sagte Alix
langsam. Sie befiirchtete, daB die Antwort we-
der wiirdevoll noch gldnzend war, aber der un-
widerstehliche und gesunde Menschenverstand
seiner Begriindung sprach sie an. Nebenbei
war es eigentlich nett von ihm, daB er darauf
hestand, ihre Unbehanglichkeit und Verlegen-
heit zu teilen. Es verminderte ihr das Gefiihl,
als sei sie ein naives Ganschen unter all die-
sen Médnnern und Frauen von Welt,

«Also kommen Sie und setzen Sie sich*,
schlug er vor und zog einen Stuhl fiir sie her-
an. ,Ich nehme an, es besteht die Tatsache, daf
[hre Schwester sich entschlossen hat, etwas In-
teressanteres zu tun. als ihre Verabredung mit
mir einzuhalten”, sagte er, wahrend Alix sich
setzte,

.« Vielleicht vergaB sie die Zeit,” meinte Alix
schnell mit instinktiver Treue, obgleich sie ein
sehr deutliches Bild in der Erinnerung hatte,
wie Verena lachend und widersprechend iber
die Seiten ihres Merkbiichleins gefahren war.
Und dann die gefliisterte Unterhaltung mit
Prescutt. O nein, da war von Vergessen nicht
die Rede.

Barry schien der gleichen Meinung zu sein,
denn er sagte ganz kiihl:

+O nein, Sie hatte einfach Lust, etwas ande-

res zu tun, und daher wischte sie mich von




